Die DeTeWe Communications GmbH z&hlt zu den fiihren-
den ITK-Systemintegratoren in Deutschland. Neben den
Technologien und Produkten gehoren komplexe kunden-
spezifische Losungen verbunden mit einem kompletten
Full-Service-Angebot fiir mittlere und groBle Unterneh-
men zum Kerngeschift. Unsere Beratungs- und Prozess-
kompetenz sowie die konsequente Ausrichtung auf Zu-
kunftstechnologien und Services sind die Basis des Erfolgs
fiir uns und unsere Kunden.

lhre Aufgaben

Erarbeitung von prozessorientierten Losungen und Dienst-
leistungen im ITK-Umfeld gemeinsam mit dem Kunden

Selbstdandige und eigenverantwortliche Akquisition, An-
gebotserstellung und Vertragsgestaltung zur Vermarktung
eines umfangreichen Produkt-, Lésungs- und Serviceport-
folios

Aktive Teamunterstiitzung im Rahmen der Unternehmens-
strategie

Mitarbeit bei der Erarbeitung und Umsetzung von Wachs-
tumsstrategien

Arbeit nach Zielvorgaben und direkter Bericht an den Leiter
des Geschéftsbereiches

Unsere Anforderungen

Abgeschlossenes Studium der Fachrichtung Betriebswirt-
schaft, Informatik, Nachrichtentechnik oder ahnliche Rich-
tung

Aufgeschlossenheit gegeniiber neuen Technologien und
sich andernden Marktanforderungen

Erste Erfahrungen im Kundenbeziehungsmanagement und
der Umsetzung von Vertriebsaktivitdten

Verhandlungsgeschick und Uberzeugendes Prasentieren
unter Beriicksichtigung hoher Kundenorientierung und be-
triebswirtschaftlicher Randbedingungen

Innovatives Denken, Interesse am Losungs- und Projektge-
schaft und hungrig auf Erfolg

DeTeWe Communications GmbH
ZeughofstraRe 1

10997 Berlin
www.detewe-communications.de

De cWe

An Aastra Company

E

. Stellenausschreibung

- Account Manager (m/w)

Die DeTeWe gehort zur borsennotierten Aastra Technolo-
gy Limited mit Sitz in Concord (Toronto), Kanada. In Euro-
pa ist der Konzern mit 14 Landesgesellschaften vertreten.
Die Position als Nr. 3 in Europa und weltweite Technologie-
fiihrerschaft in unterschiedlichen Branchen sind Ausdruck
des Erfolgs.

Was wir bieten
Attraktives leistungsorientiertes Gehalt, flexible Arbeitsbe-
dingungen, Dienstwagen

Gute Weiterbildungsmdglichkeiten und Entwicklungspers-
pektiven

Sicherheitim Rahmen des Aastra-Konzerns durch finanzielle
Unabhangigkeit, internationale Marktprasenz und Markter-
fahrung

Position
Account Manager m/w

Abteilung
Vertrieb (Au3endienst)

Standorte

Hamburg/Bremen,
Hannover/Osnabriick

Termin
zum ndchstmaoglichen Zeitpunkt

Ihre aussagekréftigen Bewerbungsunterlagen senden Sie
bitte an:

DeTeWe Communications GmbH, Human Resources,
Zeughofstralle 1, 10997 Berlin

eMail: hrjobs@detewe.de



